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Die Erstellung Ihres Businessplans sollte kein überstürztes Vorhaben 

sein. Es ist essenziell, sich eine ausreichende Planungsphase zu gönnen, in 

der Sie sorgfältig Informationen sammeln und sich ein klares Bild Ihrer 

Situation machen. Unüberlegtes Schreiben und mangelnde Vorbereitung 

können zu einem unstrukturierten, schwer verständlichen Businessplan 

führen, der einen schlechten ersten Eindruck hinterlässt - und wie wir alle 

wissen, zählt der erste Eindruck. 

 

Beginnen Sie mit einem übersichtlichen und gut strukturierten Inhalts-

verzeichnis. Es wird als Leitfaden sowohl für potenzielle Kapitalgeber als 

auch für Sie selbst dienen. Stellen Sie sicher, dass alle wichtigen Informa-

tionen leicht zugänglich und verständlich sind. 

 

Achten Sie darauf, dass das Layout Ihres Businessplans professionell und 

sachlich ist. Versuchen Sie nicht, Aufmerksamkeit durch aufdringliche, 

bunte Bilder oder Designelemente zu erregen. Stattdessen sollten Sie 

durch Kreativität und Individualität im Inhalt Ihres Businessplans punkten. 

 

Vermeiden Sie formale Fehler und achten Sie auf eine korrekte und an-

sprechende Sprache. Niemand möchte einen Businessplan mit Recht-

schreibfehlern oder einem primitiven Schreibstil lesen. Gleichzeitig sollten 

Sie einen zu überheblichen Ton vermeiden. Zeigen Sie Ihre Fachkompe-

tenz, ohne dabei arrogant zu wirken. 

 

Die Marktanalyse ist ein Schlüsselelement Ihres Businessplans. Sie soll-

ten diese Analyse gründlich durchführen und sorgfältig recherchieren. Sie 

hilft nicht nur potenziellen Kapitalgebern, Ihre Geschäftsidee zu bewerten, 

sondern auch Ihnen, Ihren Standpunkt im Markt und Ihre Wettbewerber 

zu bestimmen. 

 

Ein gutes Verständnis Ihrer Finanzen ist unerlässlich. Wenn Sie Ihre Fi-

nanzen nicht im Griff haben, wirkt das auf potenzielle Kapitalgeber so, als 

hätten Sie keinen guten Überblick über Ihr Unternehmen. Unterschätzen 

Sie niemals die zu investierenden Summen und kalkulieren Sie realistisch. 

Wer den Überblick über Einnahmen und Ausgaben behält, hat größere 

Chancen auf Erfolg. 

 

Vermeiden Sie Fachjargon, der für Nicht-Spezialisten Ihrer Branche un-

verständlich sein könnte. Ihr Businessplan sollte in klarer und ver-

ständlicher Sprache verfasst sein, damit jeder potenzielle Kapital-

geber Ihre Geschäftsidee, Ziele und Strategien versteht. 

 

Im Anhang Ihres Businessplans sollte sich Ihr Lebenslauf befinden. 

Dieser sollte eine ausgewogene Mischung aus Originalität und Pro-

fessionalität aufweisen. Zeigen Sie, dass Sie eine einzigartige Per-

sönlichkeit sind, die aber auch über ausreichend Erfahrung verfügt, 

um ein Unternehmen erfolgreich zu führen. Zeigen Sie Ihre Einzig-

artigkeit, aber unterstreichen Sie auch Ihre Fähigkeiten und Erfah-

rungen, die Sie für die Leitung eines Unternehmens qualifizieren. 

 


